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DER WEG ZUR ERSTEN MILLIARDE
1000000000 - diese Zahl prangt liber
der Blirotiir eines erfolgreichen
Geschéftsmanns. Eine Milliarde Dollar
Vermdgen sind sein Ziel. ,,Das (steht) da
ganz dick und fett. Und das zeige ich auch
jedem®, sagt er im Interview mit Rainer
Zitelmann. Ziele setzen, sich standig
anspornen, gegen den Strom schwimmen
- das sind nur einige Merkmale von
Superreichen, die der Historiker und
Immobilieninvestor Zitelmann in seinem
Buch analysiert. Im Rahmen seiner
Doktorarbeit sprach er mit 45 Personen,
deren Nettovermdgen zwischen zehn
Millionen und mehreren Milliarden Euro
liegt. Anhand dieser Daten analysierte er
deren wesentliche Eigenschaften. Bei den
meisten zeichnet sich der Hang zum
Unternehmertum bereits in der Jugend
ab, viele interessieren sich wenig fiir die
Schule, aber umso mehr fiir interessante
Verkaufschancen - etwa die Eierkartons
des elterlichen Betriebs an Musiker
verkaufen oder mit Autos handeln. Dazu
kommen unter anderem Unabhéngig-
keitsdrang, Verkaufstalent, Optimismus,
Risikotoleranz und Nonkonformismus.
Das Buch ist aus zweierlei Griinden
interessant. Zum einen fasst Zitelmann
den Stand der Forschung zum Wesen des
Unternehmers zusammen, zum anderen
werden die Motive und die Innensicht der
Milliondre auf sehr persdnliche Weise
deutlich. Das liegt daran, dass die
Interviewausziige im genauen Wortlaut
dokumentiert sind. Wer sich fiir die
Hintergriinde des Unternehmertums
interessiert, wird hier auf vielfaltige Weise
fiindig. Aufgrund des auf Vollstandigkeit
bedachten wissenschaftlichen Charakters
ist Rosinenpicken durch Kreuz-und-Quer-
Lesen empfehlenswert. Michael Leitl
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